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  Job ID 
  REQ-10088121  

  
  十月 20, 2026  

  
  Japan  

  Available in: English | Deutsch | Espa�ol | Fran�ais | Italiano | 日本語 | Nederlands | Русский | 
Sloven��ina | Türk | 中文 

  
  

  摘要  

�業担�者は、顧客とのやり取りと販売実績の主要な推進力です。�社のカスタマーエクスペリエ
ンスアプローチの�であり、顧客と患者さんに��を提供する深い関係を構築し、コンプライアン
スと倫理的な方法で売上の成長を促進します。

  

  About the Role  

■募集概要 

募集職種：Medical Representative（MR） 

募集人�：複�名 
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所属部門：オンコロジー事業部　固形腫瘍領域 

レポートライン：District Manager 

勤務地：全国各エリア（�相談）� 

■主な職務�容 

大学病院�基幹病院�中小病院を中心とした前立腺がんおよび放射線�用療法（RLT）に関
する情報提供および、アカウントマネジメント 

RLT導入施設における治療プロセス最適化に向けたアカウントプランの策定�実行 

泌尿器科、腫瘍�科、放射線科、技師、看護師等、多職種ステークホルダーとの関係構築お
よび施設�連携の推進 

RLT製品の適正使用推進および施設導入�大に向けた�略実行 

顧客インサイトや地域医療課題、市場環境の�集�分析および社�共有 

地域における紹介ネットワークシステムの構築 

■本ポジションの意義�成長機会 

放射線リガンド療法（RLT）は、国が推進する核医学治療の中核を担う成長領域です。担�製品の
普及を通じて、�なる製品情報提供に留まらず、地域医療ネットワークや治療体制の構築に貢献し
、日本のがん医療の発展そのものをリードできる点が本ポジションの大きな魅力です。 

�なる医�品の情報提供にとどまらず、施設導入支援、患者フロー構築、多職種連携推進など、エ
コシステム全体を視野に入れたアカウントマネジメントを��することができます。また、今後�
大が期待されるRLT領域において�門性を高めるとともに、新たな市場創造をリードする��を通
じて、��的な�業リーダーやKey�Account Managerとして成長できる機会を提供します。 

■想定される候補者像 

必須�� 

新�メーカーでのMR�� 

 

�迎�� 
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オンコロジー領域におけるMR�� 

前立腺がん領域、泌尿器領域、放射線領域におけるMR�� 

求めるスキル�コンピテンシー 

レジリエンスが高く、高い目標を設定し、行動ができる方 

マルチタスクの複�性をマネージできる方 

顧客課題を深く理解し、多職種連携やアカウントマネジメントを推進できる方 

自律的に行動し、顧客�市場�地域医療を俯瞰して考えることができる方 

高い目標に挑�し成果を創出する実行力 

�化�困難を機会と捉えるレジリエンス力 

複�な課題を整理し推進するプロジェクトマネジメント力 

顧客課題を深く理解する洞察力（Customer Insight） 

社��社外の多�なステークホルダーを�き込む影響力と協働力 

アカウントマネジメント力 

市場�地域医療を俯瞰して捉える�略的思考力と医療連携構築力 

高い倫理��コンプライアンス意識 

 

■求める人物像 

RLTの成功には、��の製品中心の�業活動に加え、施設導入や患者アクセス向上に向けた課題解
決型のアプローチが求められます。 

そのため、顧客や地域医療が抱える課題を理解し、多�なステークホルダーを�き込みながら解決
策を提案できる方を�迎します。また、�化の大きいRLT市場において、自ら考え行動する高い主
体性を持ち、新たな医療��の創出に挑�できる方を期待しています。 

患者中心の視点を持ち、社�外の関係者との協働を通じて前立腺がん患者さんの治療環境向上に貢
献したいという強い意欲を持つ方を求めています。 
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Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we’ll help you thrive personally and professionally.
Read our handbook (PDF 30 MB)

  
  部门 
  International  

  Business Unit 
  Sales  

  地点 
  Japan  

  站点 
  Tokyo (NPKK Sales)  

  Company / Legal Entity 
  JP05 (FCRS = JP005) Novartis Pharma K.K.  

  Functional Area 
  Sales  

  Job Type 
  Full time  

  Employment Type 
  Regular (Sales)  

  Shift Work 
  No  
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  var kPlayer = KalturaPlayer_55802022 || KalturaPlayer; var config = { targetId:
"kaltura_player_6ad83f530baf1922180195", provider: { widgetId: "1_0m7rm1pm", partnerId:
"2076321", uiConfId: "55802022" }, playback: { autoplay: false, autopause: false, muted: false, loop:
false }, sources: { options: {}, startTime: 0 }, disableUserCache: "true", plugins: {}, sources: { options:
{}, startTime: 0 }, ui: { showCCButton: false, settings: { showQualityMenu: true, showSpeedMenu:
false }, components: { fullscreen: { disableDoubleClick: false } }, uiComponents: [ { presets:
['Playback', 'Live'], area: 'BottomBarRightControls', replaceComponent: 'Fullscreen', get:
kPlayer.ui.components.Remove } ] } }; // Check and add plugins only if they exist if
(kPlayer.plugins["download"]) { config.plugins.download = { disable: true }; } if
(kPlayer.plugins["transcript"]) { config.plugins["playkit-js-transcript"] = { position: "right", // Default:
bottom;('left', 'right', 'top', 'bottom') to enable transcript. expandMode: "over", // Default:
alongside;('alongside', 'hidden', 'over') expandOnFirstPlay: false, showTime: true, downloadDisabled:
false, printDisabled: false, disable: true }; } if (kPlayer.plugins["preventSeek"]) {
config.plugins.preventSeek = { preventSeekForward: false, preventSeek: false }; }
config.plugins.floating = { disable: true }; if (kPlayer.plugins["navigation"]) { config.plugins.navigation =
{ position: "right", expandMode: "over", expandOnFirstPlay: false, visible: false }; } if
(kPlayer.plugins["hotspots"]) { config.plugins['playkit-js-hotspots'] = { disable: true }; } if
(kPlayer.plugins["moderation"]) { config.plugins['playkit-js-moderation'] = { disable: true }; } if
(kPlayer.plugins["info"]) { config.plugins['playkit-js-info'] = { disable: true }; } if
(kPlayer.plugins["share"]) { config.plugins.share = { disable: true }; } config.ui.uiComponents = []; if
(kPlayer.plugins["googleAnalytics"]) { config.plugins.googleTagManager = {};
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = {};
config.plugins.googleTagManager.containerId = 'GTM-57RJQ5';
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking.custom = [];
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = { preset: { coreEvents: true, UIEvents:
false, playlistEvents: false, castEvents: false } }; } 
  

// Ensure the global player registry array always exists, regardless of embed type.
window.kalturaPlayerVideos = window.kalturaPlayerVideos || []; try { var thumbEmbedPromise =
__thumbnailEmbed({config, mediaInfo: {entryId: "1_dgfvmafo"}}); // __thumbnailEmbed() returns a
Promise that resolves with the player instance // when the user clicks the thumbnail. Use .then() to
capture the player directly. thumbEmbedPromise .then(function(player) {
window.kalturaPlayerVideos.push(player); // Notify kaltura_datalayer.js that a new player is ready so
it can // attach custom event listeners immediately, regardless of when // the user clicked the
thumbnail relative to page load. document.dispatchEvent(new CustomEvent('kalturaPlayerReady', {
detail: { player: player } })); }) .catch(function(error) { console.error(error); }); } catch (e) {
console.error(e.message) }  
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Accessibility and accommodation

Novartis is committed to working with and providing reasonable accommodation to individuals with
disabilities. If, because of a medical condition or disability, you need a reasonable accommodation for
any part of the recruitment process, or in order to perform the essential functions of a position, please
send an e-mail to midcareer-r.japan@novartis.com and let us know the nature of your request and
your contact information. Please include the job requisition number in your message.
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