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  Job ID 
  REQ-10080011  

  
  6月 25, 2026  

  
  China  

  
  

  摘要  

Verantwortlich für die Leitung der Vertriebsfunktion oder erfahrene Manager mit direkter
Verantwortung für die Verkaufsziele für die Organisation.
  Verwaltet die t�glichen operativen Aspekte der Vertriebsfunktion in einem gro�en Land und leitet
das Vertriebsteam. Verantwortlich für die Lieferung von Umsatzzielen und Marktanteilen für den
Gesch�ftsbereich oder verantwortlich für den Vertrieb für ein definiertes Produkt (e) in einer Region.

  

  About the Role  

Major Accountabilities

~ Entwirft u. implementiert mit dem Team Strategien u. Business-Pl�ne zum Erreichen d.
Vertriebsziele von Vertriebsorganisation bzw. Produkt, wie vorgegeben.
~ Definiert und f�rdert die Implementierung innovativer Strategien rund um Digital Selling, Remote
Selling und sonstiger neuer Vertriebsarten.
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~ Leitet das Vertriebsteam effektiv durch Teilnahme an Auswahl, Schulung und Entwicklung sowie
Bindung und Management von Talenten des Vertriebsteams. H�lt regelm��ige Schulungen ab, um
die Entwicklung d. Vertriebsteams sicherzustellen. Coachen und Anleiten desselben nach Bedarf.
Betreibt Zielvorgaben- und Anreizanalyse für die Mitarbeiters.
~ Aneignen des Vertriebskr�fte-CRMs, Anreizsystems usw.
~ Stellt Budgets und Umsatzquoten auf. Bewertet nationale Vertriebsmaterialien und
Ressourcenverteilung in der Vertriebsorg. kritisch
~ Stellt sicher, dass Informationen ordnungsgem�� an die respektive Vertriebsorg. verteilt werden
~ Etabliert und pflegt Beziehungen zu Key-Accounts/Kliniken/ Kunden nach Bedarf. Liaisons mit
internen und externen Partnern nach Bedarf.
~ Arbeitet mit funktionsübergreif. Teams, um Marktchancen zu analysieren und Launch-Modelle
vorzuschlagen. Ber�t die Gesch�ftsleitung betreffs Verbrauchertrends/Feedback/Marktlage usw.
~ �berwacht, leitet u. motiviert die Gebietsvertriebsorganisation durch Synergisieren von Vertrieb,
Marketing, Medizinfragen, Rechtsfragen, Vertriebsadministration u. -schulungsteam auf lokaler
Ebene, um die effektive Umsetzung des Business-Plans sicherzustellen. Vermittlung von Best
Practices weltweit im Austausch mit anderen Teams. Kooperiert mit dem Effektivit�tsteam der
kaufm�nn. und vertriebl. Kr�fte, um die gewünschten Resultate zu erzielen.
~ Arbeit an Zusatzprojekten zum Erreichen d. Vertriebsziele. Bef�rdert und leitet in manchen F�llen
die kaufm�nn. Prozesse für den Launch neuer Marken.
~ Stellt sicher, dass in der Vertriebsorgan. alle Novartis-Richtlinien befolgt werden. Stellt ein hohes
Ma� an Unternehmensführung und -Compliance sicher. Pflegt eine Teamkultur im Einklang mit den
Werten und Verhaltensrichtlinien von Novartis.
~ Meldung von technischen Beschwerden / unerwünschten Ereignissen / Sonderfallszenarien im
Zusammenhang mit Novartis-Produkten innerhalb von 24 Stunden nach Erhalt
~ Verteilung von Vermarktungsmustern (falls zutreffend)

Key Performance Indicators

~Erreichen von Vertriebserl�s- und Marktanteilszielen nach Plan
~CRM-KPIs
~Unkosten- und Budgetwartung
~Entwicklung und Motivierung des Vertriebsteams
~Compliance: Rechtliches und Novartis-Richtlinien

Work Experience

~Umfangreiche Erfahrung in Vertriebsmanagement und Marketing
~Umfassende Erfahrung im Vertrieb von Arzneimitteln, pharmazeutische Industrie
~Tiefes Verst�ndnis der Positionen der Wettbewerber und der Wirtschaftlichkeit der Pharmaprodukte

Skills

~Cad (Computer-Aided Design)
~Computerleistung
~Delegation
~Unternehmensvertrieb
~Au�endienst
~Leistungsmanagement
~Produktpositionierung
~Regionaler Vertrieb
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~Umsatz
~Vertriebsmanagement
~Verkaufsprozess
~Vertriebsstrategie
~Salesforce Crm
~Verkaufsf�higkeiten
~Personalmanagement (WFM)

Language

Englisch

  

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we’ll help you thrive personally and professionally.
Read our handbook (PDF 30 MB)

  
  部门 
  International  

  Business Unit 
  General Management  

  地点 
  China  

  站点 
  Nanjing (Jiangsu Province)  

  Company / Legal Entity 
  CN06 (FCRS = CN006) Beijing Novartis Pharma Co., Ltd  

  Functional Area 
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https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://www.novartis.com/sites/novartis_com/files/novartis-life-handbook.pdf


  Sales  

  Job Type 
  Full time  

  Employment Type 
  Regul�r (Au�endienstleiter*in)  

  Shift Work 
  No  

  
  
  var kPlayer = KalturaPlayer_55802022 || KalturaPlayer; var config = { targetId:
"kaltura_player_6a3e8a0b076e1815912670", provider: { widgetId: "1_0m7rm1pm", partnerId:
"2076321", uiConfId: "55802022" }, playback: { autoplay: false, autopause: false, muted: false, loop:
false }, sources: { options: {}, startTime: 0 }, disableUserCache: "true", plugins: {}, sources: { options:
{}, startTime: 0 }, ui: { showCCButton: false, settings: { showQualityMenu: true, showSpeedMenu:
false }, components: { fullscreen: { disableDoubleClick: false } }, uiComponents: [ { presets:
['Playback', 'Live'], area: 'BottomBarRightControls', replaceComponent: 'Fullscreen', get:
kPlayer.ui.components.Remove } ] } }; // Check and add plugins only if they exist if
(kPlayer.plugins["download"]) { config.plugins.download = { disable: true }; } if
(kPlayer.plugins["transcript"]) { config.plugins["playkit-js-transcript"] = { position: "right", // Default:
bottom;('left', 'right', 'top', 'bottom') to enable transcript. expandMode: "over", // Default:
alongside;('alongside', 'hidden', 'over') expandOnFirstPlay: false, showTime: true, downloadDisabled:
false, printDisabled: false, disable: true }; } if (kPlayer.plugins["preventSeek"]) {
config.plugins.preventSeek = { preventSeekForward: false, preventSeek: false }; }
config.plugins.floating = { disable: true }; if (kPlayer.plugins["navigation"]) { config.plugins.navigation =
{ position: "right", expandMode: "over", expandOnFirstPlay: false, visible: false }; } if
(kPlayer.plugins["hotspots"]) { config.plugins['playkit-js-hotspots'] = { disable: true }; } if
(kPlayer.plugins["moderation"]) { config.plugins['playkit-js-moderation'] = { disable: true }; } if
(kPlayer.plugins["info"]) { config.plugins['playkit-js-info'] = { disable: true }; } if
(kPlayer.plugins["share"]) { config.plugins.share = { disable: true }; } config.ui.uiComponents = []; if
(kPlayer.plugins["googleAnalytics"]) { config.plugins.googleTagManager = {};
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = {};
config.plugins.googleTagManager.containerId = 'GTM-57RJQ5';
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking.custom = [];
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = { preset: { coreEvents: true, UIEvents:
false, playlistEvents: false, castEvents: false } }; } 
  

// Ensure the global player registry array always exists, regardless of embed type.
window.kalturaPlayerVideos = window.kalturaPlayerVideos || []; try { var kalturaPlayer =
kPlayer.setup(config); // Add the player to the global array.
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window.kalturaPlayerVideos.push(kalturaPlayer); // Load the Player for other media.
kalturaPlayer.loadMedia({entryId: "1_dgfvmafo"}); } catch (e) { console.error(e.message) }  
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https://platform.moseeker.com/m/customize/page/novartis?job_number=REQ-10080011
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