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Consultant en vente spé cialisé - Hé matologie - Montré al-Ouest

Job ID
REQ-10074184

30 19, 2026

Canada

0d

LIEU DE TRAVAIL: Montreal Ouest, #LI-Hybrid

Novartis ne sera pas en mesure de vous relocaliser pour ce rlJ le. S”il vous plait seulement postuler si
ce lieu de travail vous convient.

Description de ce r[ le:

A propos du r0d le:

Nous sommes a la recherche de professionnels expé rimenté s et passionné s pour nous aider a
atteindre nos objectifs ambitieux de vente et de la promotion de Jakavi et Scemblix aupré s des

mé decins et des professionnels paramé dicaux. Des connaissances spé cialisé es dans le domaine
thé rapeutique sont requis.

Territoire: Montreal Ouest, Laval, Laurentides, Gatineau

Ce rd le rele ve du Directeur associé des ventes et travaille en é troite collaboration avec |”é quipe
hé matologie.

Poste temporaire d”une duré e de 15 mois



About the Role

Responsabilité s clé es:

¢ |dentifier et hié rarchiser les clients a fort potentiel grl] ce a l'analyse des donné es (HCPs et
parties prenantes) qui influencent les attitudes et croyances dans les comptes clé s afin de
stimuler la croissance des ventes concurrentielles

* Engager des conversations axé es sur la valeur (en personne et virtuellement) pour
comprendre les dé fis critiques des clients, les moteurs de dé cision, les points de douleur et
les opportunité s

* Personnaliser et orchestrer les parcours d'engagement des clients cibles en tenant compte
des pré fé rences des clients, en exploitant les contenus disponibles et les canaux
d'engagement multiples

e Offrir des expé riences mé morables centré es sur le client, au-dela de la diffé renciation
clinique, en é coutant leurs besoins et en comprenant leur environnement de soins de santé

* E tablir des relations de travail efficaces avec les leaders d'opinion et les principaux
influenceurs mé dicaux (au niveau du territoire) et remettre en question les comportements
actuels pour amé liorer le parcours du patient (bon patient, bon moment)

¢ Exploiter les sources de donné es disponibles pour cré er, hié rarchiser et ajuster de manié re
dynamique les plans d'interaction territoriale, de compte et de client pertinents

¢ Collaborer de manié re conforme avec des é quipes pluridisciplinaires pour concevoir et mettre
en ceuvre des solutions ré pondant aux besoins non satisfaits des clients et des patients

* Agir avec inté grité et honné teté en traitant les clients et les collé gues de manié re
transparente et respectueuse, avec une intention claire. En cas de dilemmes € thiques, faire
ce qui est juste et s'exprimer lorsque les choses ne semblent pas correctes. Vivre selon le
code d'é thique et de valeurs et les comportements de Novartis

Exigences essentielles :

* Plus de 5 ans d'expé rience dans l'industrie des ventes pharmaceutiques

¢ Solides compé tences en excellence d'exé cution

* Excellente acuité commerciale / pensé e et planification straté giques

¢ Curieux, ouvert d'esprit, motivé et doté de compé tences supé rieures en organisation et en
gestion du temps

* Grande capacité a € quilibrer la persuasion avec le professionnalisme afin de cré er des
opportunité s d” affaire

* Langues: fran{ ais parlé et é crit : Avancé et anglais parlé et é crit : Avancé



Exigences souhaitables:

* Expé riences en hé matologie ou en oncologie

Bilinguisme (franO ais et anglais, autanta |”oral qu”a 1”é crit) requis pour assurer la collaboration avec
diffé rents intervenants a |1”exté rieur du Qué bec sur une base ré currente. La mal trise de I'espagnol
serait un atout.

Chez Novartis Canada, nous sommes dé terminé sa é tre un partenaire de valeur et a dé fendre les
inté ré ts des patients, en comprenant bien leurs besoins tout au long de leur parcours de soins - de la
mise au point d'un mé dicament au diagnostic, en passant par l'accé s aux soins et au-dela . Nous y
parvenons notamment en tirant parti des donné es, de la technologie et des partenariats.

Recherche et dé veloppement nous nous concentrons sur cing domaines thé rapeutiques :

[”hé matologie, les tumeurs solides, les maladies cardiovasculaires, la neuroscience et |”immunologie.
Nous dé veloppons et fournissons aussi des traitements par |” entremise d” autres marques
commercialisé es et reconnues qui aident aujourd ” hui des millions de patientes et patients. Au cours
des cing dernié res anné es, nous avons investi en moyenne plus de 30 millions de dollars en
recherche et dé veloppement au Canada. Nous menons é galement des essais cliniques dans toutes
les ré gions du pays.

Engagement en faveur de la diversité et de I'inté grationNovartis s'engage a cré er un
environnement de travail exceptionnel et inclusif ainsi qu'une € quipe diversifié e repré sentant les
patients et les communauté s que nous servons.

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients” lives. Ready to create a brighter

future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we Il help you thrive personally and professionally.
Read our handbook (PDF 30 MB)



https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://www.novartis.com/sites/novartis_com/files/novartis-life-handbook.pdf
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