
 
   

Sr. Business Insight & Strategy Manager
  
  
  
  
  
  
  
  
  Job ID 
  REQ-10071439  

  
  2月 05, 2026  

  
  China  

  
  

  摘要  

~ Explorer, développer, mettre en œuvre et évaluer des solutions d’innovation numérique qui
répondent aux besoins des clients. Co-créer avec les principales parties prenantes pour établir des
partenariats et des collaborations
~ Diriger la livraison de plusieurs projets à travers une variété de canaux créatifs et de marketing, y
compris les médias imprimés et numériques. Élaborer et coordonner les plans de projet à toutes les
étapes de conception, de développement et de production d’un projet afin de soutenir la livraison
réussie dans les limites des indicateurs clés de performance définis.
~ Travaille en collaboration avec les équipes de marque, les équipes techniques et toutes les
fonctions pour maximiser la valeur
~ Fournir des conseils, des conseils et de l’assistance sur la stratégie de commercialisation des
produits, et influencer l’équipe des opérations de marketing et de vente sur la prise de décision sur
l’allocation des ressources de la force de vente de la manière la plus optimale, gr�ce à la réalisation
de projets éprouvés basés sur l’analyse.
~ Fournir un support analytique aux clients internes de Novartis
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  About the Role  

Major Accountabilities

~ Planification et gestion, recueillir les exigences pour élaborer des plans de projet détaillés et des
estimations de projet au niveau de la t�che. Aider de manière proactive l’entreprise à identifier les
conflits à venir et les lacunes en matière de ressources.
~ Servir d’interface avec les équipes mondiales et locales de la marque sur la planification de projet
et la gestion de la livraison.
~ Diriger et exécuter des projets pour les équipes régionales et mondiales, en veillant au respect des
délais et des objectifs de qualité.
~ Assure la livraison de livrables efficaces et de haute qualité. Fournir des réponses efficaces et
opportunes aux demandes ponctuelles.
~ Gérer une équipe efficace et de haute qualité qui favorise la synergie et le partage des meilleures
pratiques entre les ressources, favorise la collaboration avec les organisations nationales dans la
gestion de normes de communication élevées et la fourniture de services de premier ordre.
~ Fournir des conseils sur les exigences en matière de formation en lien avec les processus
commerciaux
~ Prend l’initiative de favoriser la standardisation des rapports entre les marques

Key Performance Indicators

~ Explorer, développer, mettre en œuvre et évaluer des solutions d’innovation numérique qui
répondent aux besoins des clients. Co-créer avec les principales parties prenantes pour établir des
partenariats et des collaborations
~ Diriger la livraison de plusieurs projets à travers une variété de canaux créatifs et de marketing, y
compris les médias imprimés et numériques. Élaborer et coordonner les plans de projet à toutes les
étapes de conception, de développement et de production d’un projet afin de soutenir la livraison
réussie dans les limites des indicateurs clés de performance définis.
~ Travaille en collaboration avec les équipes de marque, les équipes techniques et toutes les
fonctions pour maximiser la valeur
~ Fournir des conseils, des conseils et de l’assistance sur la stratégie de commercialisation des
produits, et influencer l’équipe des opérations de marketing et de vente sur la prise de décision sur
l’allocation des ressources de la force de vente de la manière la plus optimale, gr�ce à la réalisation
de projets éprouvés basés sur l’analyse.
~ Fournir un support analytique aux clients internes de Novartis

Work Experience

~Expérience interculturelle
~Gestion et exécution des opérations
~Gestion de projet

Skills

~Campagnes publicitaires
~Pensée analytique
~Notoriété de la marque
~Analytique d'affaires
~Réseautage d'affaires

                               2 / 7



~Collaboration
~Gestion des livraisons
~Marketing numérique
~Médias numériques
~Marketing par e-mail
~Marketing Plans
~Stratégie marketing
~Campagnes médiatiques
~Ventes
~Marketing stratégique

Language

Anglais

  

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we’ll help you thrive personally and professionally.
Read our handbook (PDF 30 MB)

  
  部门 
  International  

  Business Unit 
  Sales  

  地点 
  China  

  站点 
  Shanghai (Shanghai)  

  Company / Legal Entity 
  CN06 (FCRS = CN006) Beijing Novartis Pharma Co., Ltd  
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https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://www.novartis.com/sites/novartis_com/files/novartis-life-handbook.pdf


  Functional Area 
  Marketing  

  Job Type 
  Full time  

  Employment Type 
  CDI  

  Shift Work 
  No  

  
  function adjustKalturaPlayer() { var deviceWidth = window.innerWidth ||
document.documentElement.clientWidth || document.body.clientWidth; var mediaElement =
document.getElementById("kaltura_player_69848f4b29ba7040362864"); var mediaContainer =
mediaElement.closest('.nc-kaltura-media'); var originalWidth = "1200px"; var originalHeight = "674px";
var originalWidthValue = parseFloat(originalWidth); var originalHeightValue =
parseFloat(originalHeight); var mediaType = "video"; var isResponsive = false; // Get computed styles
of the container element. var parentStyles = window.getComputedStyle(mediaContainer); var
finalWidth = parseFloat(parentStyles.width); if (finalWidth   var config = { targetId:
"kaltura_player_69848f4b29ba7040362864", provider: { widgetId: "1_0m7rm1pm", partnerId:
"2076321", uiConfId: "55802022" }, playback: { autoplay: false, autopause: false,
allowMutedAutoPlay: false, loop: false }, sources: { options: {}, startTime: 0 }, plugins: { download: {
disable: true }, "playkit-js-transcript":{ position: "right", // Default: bottom;(‘left’, ‘right', ‘top’, 'bottom’) to
enable transcript. expandMode: "over", // Default: alongside;(‘alongside', ‘hidden’, 'over’)
expandOnFirstPlay: false, showTime: true, downloadDisabled: false, printDisabled: false, disable:
true } }, ui: { showCCButton: false, settings: { showQualityMenu: true, showSpeedMenu: false },
components: { fullscreen: { disableDoubleClick: false } }, uiComponents: [ { presets: ['Playback',
'Live'], area: 'BottomBarRightControls', replaceComponent: 'Fullscreen', get:
KalturaPlayer.ui.components.Remove } ] } }; config.plugins.preventSeek = { preventSeekForward:
false, preventSeek: false }; config.plugins.floating = { disable: true }; config.plugins.navigation = {
position: "right", expandMode: "over", expandOnFirstPlay: false, visible: false }; config.plugins['playkit-
js-hotspots'] = { disable: true }; config.plugins['playkit-js-moderation'] = { disable: true };
config.plugins['playkit-js-info'] = { disable: true }; config.plugins.share = { disable: true };
config.ui.uiComponents = []; config.plugins.googleTagManager = {};
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = {};
config.plugins.googleTagManager.containerId = 'GTM-57RJQ5';
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking.custom = [];
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = { preset: { coreEvents: true, UIEvents:
false, playlistEvents: false, castEvents: false } }; 
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try { var kalturaPlayer = KalturaPlayer.setup(config); // Add the player to the global array. if (typeof
kalturaPlayerVideos !== 'undefined') { kalturaPlayerVideos.push(kalturaPlayer); } else { var
kalturaPlayerVideos = []; kalturaPlayerVideos.push(kalturaPlayer); } // Load the Player for other
media. kalturaPlayer.loadMedia({entryId: "1_dgfvmafo"}); setTimeout(() => {
setupAutoPause(kalturaPlayerVideos); }, 500); function setupAutoPause(players) {
players.forEach((currentPlayer) => { currentPlayer.addEventListener('play', () => {
players.forEach((otherPlayer) => { if (otherPlayer !== currentPlayer && typeof otherPlayer.pause ===
'function') { otherPlayer.pause(); } }); }); }); } } catch (e) { console.error(e.message) }  
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Apply to Job 
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https://platform.moseeker.com/m/customize/page/novartis?job_number=REQ-10071439
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Apply to Job 
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https://www.novartis.com.cn/careers/career-search/job/details/req-10071439-sr-business-insight-
strategy-manager-fr-fr

 List of links present in page 

1. https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
2. https://www.novartis.com/sites/novartis_com/files/novartis-life-handbook.pdf
3. https://platform.moseeker.com/m/customize/page/novartis?job_number=REQ-10071439
4. https://platform.moseeker.com/m/customize/page/novartis?job_number=REQ-10071439

Page 7 of 7

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                                     7 / 7

https://platform.moseeker.com/m/customize/page/novartis?job_number=REQ-10071439
http://www.tcpdf.org

