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  Job ID 
  REQ-10071147  

  
  3月 04, 2026  

  
  China  

  
  

  摘要  

~ Старшие менеджеры в функции продаж, ведущие деятельность по продажам для
определенного продукта или портфеля продуктов. Отвечает за согласованные цели продаж
для портфеля онкологии и управляет командой продаж. Приносит специальные знания в
требуемой терапевтической области.

  

  About the Role  

Major Accountabilities

~ Подотчетен за выполнение выделенной команды, стремясь превзойти согласование целевых
показателей продаж и доли рынка. Ответственность за бюджет и расходы для команды.
Сообщите о стратегии и целях отдела продаж команде полевых сил и претворит ее в местные
планы осуществления для достижения желаемых целей.
~ Ответственность за сотрудничество с ключевыми счетами, менеджерами по
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маркетингу/продуктам и соответствующими медицинскими консультантами; обеспечение
реализации стратегии и оперативных планов по продуктам
~ Ответственность за поддержание роста доли рынка в соответствующих регионе для
соответствующих продуктов.
~ Выявление и внедрение возможностей для создания бизнеса в целях поддержки роста
объема и доли рынка.
~ Быть в курсе последних научных разработок в назначенной терапевтической области;
оставаться в курсе знаний о продукте, рыночные цены, цены конкурентов и т.д. рекомендовать
команду бренда, команду доступа на рынок и другие кросс-функциональные команды.
Приносит специализированные знания, использует их для воздействия на сверстников,
подчиненных и внешних заинтересованных сторон. Предоставляет консультации по широкому
кругу вопросов, связанных с областью специализации. Расширяет консультации в
специализированной области для проектов, для руководящей группы и других групп в
организации. Возглавляет команду специалистов по продажам; направлять и обучать их по
мере необходимости
~ Убедитесь, что все соответствия Novartis, процедуры и политики следуют. Развитие
инклюзивной командной культуры.
~ Приносит специализированные знания, использует их для воздействия на сверстников,
подчиненных и внешних заинтересованных сторон. Предоставляет консультации по широкому
кругу вопросов, связанных с областью специализации. Расширяет консультации в
специализированной области для проектов, для руководящей группы и других групп в
организации. Возглавляет команду специалистов по продажам; направлять и обучать их по
мере необходимости
~ Сообщение о технических жалобах / неблагоприятных событиях / сценариях особых случаев,
связанных с продуктами Novartis в течение 24 часов с момента получения
~ Распространение маркетинговых образцов (если применимо)

Key Performance Indicators

Старшие менеджеры в функции продаж, ведущие деятельность по продажам определенного
продукта или портфеля продуктов. Отвечает за согласованные целевые показатели продаж
для онкологического портфеля и управления отделом продаж. Приносит специальные знания
в необходимой терапевтической области.

Work Experience

~Продажи в здравоохранении / фармацевтике / смежном бизнесе
~Способность понимать меняющуюся динамику фармацевтической отрасли
~Желательно знание рынка и наличие сети
~Предпусковые мероприятия

Skills

~Управление счетом
~Аналитические способности
~Ассемблер
~Тренерский
~Управление компенсациями (сотрудники)
~CRM (управление взаимоотношениями с клиентами)
~Забота о клиентах
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~Взаимодействие с клиентами
~Клиентский опыт
~Удовлетворённость клиентов
~Внутренние продажи (телемаркетинг)
~Доля рынка
~Майкрософт Powerpoint
~Управление эффективностью
~Фармацевтическая продукция
~Презентационные навыки
~Продуктовые линейки
~Qt
~Управление продажами
~Salesforce Crm

Language

Английский

  

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we’ll help you thrive personally and professionally.
Read our handbook (PDF 30 MB)

  
  部门 
  International  

  Business Unit 
  Sales  

  地点 
  China  

  站点 
  Zhengzhou (Henan Province)  

                               3 / 7

https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://www.novartis.com/sites/novartis_com/files/novartis-life-handbook.pdf


  Company / Legal Entity 
  CN06 (FCRS = CN006) Beijing Novartis Pharma Co., Ltd  

  Alternative Location 1 
  Xi an (Shaanxi Province), China  

  Functional Area 
  Sales  

  Job Type 
  Full time  

  Employment Type 
  Regular (Sales Manager)  

  Shift Work 
  No  

  
  function adjustKalturaPlayer() { var deviceWidth = window.innerWidth ||
document.documentElement.clientWidth || document.body.clientWidth; var mediaElement =
document.getElementById("kaltura_player_69c1cc3b6efaf149978301"); var mediaContainer =
mediaElement.closest('.nc-kaltura-media'); var originalWidth = "1200px"; var originalHeight = "674px";
var originalWidthValue = parseFloat(originalWidth); var originalHeightValue =
parseFloat(originalHeight); var mediaType = "video"; var isResponsive = false; // Get computed styles
of the container element. var parentStyles = window.getComputedStyle(mediaContainer); var
finalWidth = parseFloat(parentStyles.width); if (finalWidth   var config = { targetId:
"kaltura_player_69c1cc3b6efaf149978301", provider: { widgetId: "1_0m7rm1pm", partnerId:
"2076321", uiConfId: "55802022" }, playback: { autoplay: false, autopause: false,
allowMutedAutoPlay: false, loop: false }, sources: { options: {}, startTime: 0 }, plugins: { download: {
disable: true }, "playkit-js-transcript":{ position: "right", // Default: bottom;(‘left’, ‘right', ‘top’, 'bottom’) to
enable transcript. expandMode: "over", // Default: alongside;(‘alongside', ‘hidden’, 'over’)
expandOnFirstPlay: false, showTime: true, downloadDisabled: false, printDisabled: false, disable:
true } }, ui: { showCCButton: false, settings: { showQualityMenu: true, showSpeedMenu: false },
components: { fullscreen: { disableDoubleClick: false } }, uiComponents: [ { presets: ['Playback',
'Live'], area: 'BottomBarRightControls', replaceComponent: 'Fullscreen', get:
KalturaPlayer.ui.components.Remove } ] } }; config.plugins.preventSeek = { preventSeekForward:
false, preventSeek: false }; config.plugins.floating = { disable: true }; config.plugins.navigation = {
position: "right", expandMode: "over", expandOnFirstPlay: false, visible: false }; config.plugins['playkit-
js-hotspots'] = { disable: true }; config.plugins['playkit-js-moderation'] = { disable: true };
config.plugins['playkit-js-info'] = { disable: true }; config.plugins.share = { disable: true };
config.ui.uiComponents = []; config.plugins.googleTagManager = {};
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = {};
config.plugins.googleTagManager.containerId = 'GTM-57RJQ5';
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config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking.custom = [];
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = { preset: { coreEvents: true, UIEvents:
false, playlistEvents: false, castEvents: false } }; 
  

try { var kalturaPlayer = KalturaPlayer.setup(config); // Add the player to the global array. if (typeof
kalturaPlayerVideos !== 'undefined') { kalturaPlayerVideos.push(kalturaPlayer); } else { var
kalturaPlayerVideos = []; kalturaPlayerVideos.push(kalturaPlayer); } // Load the Player for other
media. kalturaPlayer.loadMedia({entryId: "1_dgfvmafo"}); setTimeout(() => {
setupAutoPause(kalturaPlayerVideos); }, 500); function setupAutoPause(players) {
players.forEach((currentPlayer) => { currentPlayer.addEventListener('play', () => {
players.forEach((otherPlayer) => { if (otherPlayer !== currentPlayer && typeof otherPlayer.pause ===
'function') { otherPlayer.pause(); } }); }); }); } } catch (e) { console.error(e.message) }  
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