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-Altos directivos en la funcié n de ventas, liderando la actividad de ventas para un producto definido
o cartera de productos. Responsable de los objetivos de ventas acordados para la cartera de
Oncologi ay de la gestio n del equipo de ventas. Aporta conocimientos especializados en el & rea
terapé utica requerida.

About the Role

Major Accountabilities

Responsable del rendimiento del equipo asignado, esforzarse por superar los objetivos de ventas y
cuota de mercado acordados. Responsable del presupuesto y los gastos del equipo. Comunique la
estrategia y los objetivos de la fuerza de ventas para forzar el equipo de fuerza de campo y traducirlo
en los planes de implementacid n local para alcanzar los objetivos deseados.

Responsable de la colaboracié n con cuentas clave, gerentes de marketing/ productos y asesores



mé dicos apropiados; asegurar la implementacié n de estrategias y planes operativos para los
productos

Responsable de mantener el crecimiento de la cuota de mercado en la regié n respectiva para los
productos respectivos.

“dentificar e implementar oportunidades de creacidé n de negocio con el fin de apoyar el crecimiento
del volumen y la cuota de mercado.

Manté ngase al tanto de los U Itimos avances cienti ficos en el & rea terapé utica asignada,;
mantenerse actualizado sobre el conocimiento del producto, precios de mercado, precios de la
competencia, etc. para recomendar el equipo de marca, el equipo de acceso al mercado y otros
equipos multifuncionales.

Aporta conocimientos especializados, lo utiliza para influir en pares, subordinados y partes
interesadas externas. Proporciona asesoramiento sobre una amplia gama de cuestiones
relacionadas con el a rea de especializacié n. Ampli a la consulta en el & rea especializada para
proyectos, al equipo directivo y a otros equipos de la organizacié n. Lidera un equipo de especialistas
en ventas; guiarlos y entrenarlos segl n sea necesario

-Asegu rese de que se siguen todos los cumplimientos, procedimientos y poli ticas de Novartis.
Desarrollar una cultura de equipo inclusiva.

~Aporta conocimientos especializados, lo utiliza para influir en pares, subordinados y partes
interesadas externas. Proporciona asesoramiento sobre una amplia gama de cuestiones
relacionadas con el & rea de especializacié6 n. Ampli a la consulta en el & rea especializada para
proyectos, al equipo directivo y a otros equipos de la organizacié n. Lidera un equipo de especialistas
en ventas; guiarlos y entrenarlos segu n sea necesario

Notificacié n de quejas té cnicas / eventos adversos / escenarios de casos especiales relacionados
con los productos Novartis dentro de las 24 horas posteriores a la recepcio n

Distribucié n de muestras de comercializacié n (cuando proceda)

Key Performance Indicators

-Altos directivos en la funcié n de ventas, actividad de ventas |li der para un producto definido o
cartera de productos. Responsable de los objetivos de ventas acordados para la cartera de
Oncologi ay de la gestié n del equipo de ventas. Aporta conocimientos especializados en el & rea
terapé utica requerida.

Work Experience

Yentas en Sanidad / Farmacia / negocios relacionados

€apaz de comprender la dind mica cambiante de la industria farmacé utica.
Beseable conocimiento del mercado y de la red

Actividades previas al lanzamiento

Skills

Gestid n de cuentas

Habilidad anali tica

kenguaje ensamblador

€oaching

Gesti6 n de Compensaciones (Empleados)
€RM (Gestié n de la relacié n con el cliente)
Atencio n al cliente

€ompromiso con el cliente



Experiencia del cliente
Satisfaccidé n del cliente
Yentas internas (Telemarketing)
€uota de mercado

Microsoft Powerpoint

Gestid n del rendimiento
Productos Farmacé uticos
Habilidades de presentacié n
ki neas de productos

ot

Gestio n de Ventas
Salesforce Crm

Language

Inglé s

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients” lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we Il help you thrive personally and professionally.

Read our handbook (PDF 30 MB)
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International

Business Unit
Sales

oo
China

00
Zhengzhou (Henan Province)


https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://www.novartis.com/sites/novartis_com/files/novartis-life-handbook.pdf

Company / Legal Entity
CNO6 (FCRS = CNO0O06) Beijing Novartis Pharma Co., Ltd

Alternative Location 1
Xi an (Shaanxi Province), China

Functional Area
Sales

Job Type
Full time

Employment Type
Regular (Gerente de Ventas)

Shift Work
No
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parseFloat(originalHeight); var mediaType = "video"; var isResponsive = false; // Get computed styles
of the container element. var parentStyles = window.getComputedStyle(mediaContainer); var
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"2076321", uiConfld: "55802022" }, playback: { autoplay: false, autopause: false,
allowMutedAutoPlay: false, loop: false }, sources: { options: {}, startTime: 0 }, plugins: { download: {
disable: true }, "playkit-js-transcript™:{ position: "right", // Default: bottom;(“left, “right', “top~, 'bottom~) to
enable transcript. expandMode: "over", // Default: alongside;(“alongside’, “hidden”, 'over?”)
expandOnFirstPlay: false, showTime: true, downloadDisabled: false, printDisabled: false, disable:
true } }, ui: { showCCButton: false, settings: { showQualityMenu: true, showSpeedMenu: false },
components: { fullscreen: { disableDoubleClick: false } }, uiComponents: [ { presets: ['Playback’,
'Live'], area: 'BottomBarRightControls', replaceComponent: 'Fullscreen’, get:
KalturaPlayer.ui.components.Remove } ] } }; config.plugins.preventSeek = { preventSeekForward:
false, preventSeek: false }; config.plugins.floating = { disable: true }; config.plugins.navigation = {
position: "right", expandMode: "over", expandOnFirstPlay: false, visible: false }; config.plugins['playkit-
js-hotspots'] = { disable: true }; config.plugins['playkit-js-moderation’] = { disable: true };
config.plugins['playkit-js-info'] = { disable: true }; config.plugins.share = { disable: true };
config.ui.uiComponents = []; config.plugins.googleTagManager = {};
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = {};
config.plugins.googleTagManager.containerld = 'GTM-57RJQ5;



config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking.custom = [];
config.plugins.googleTagManager.customEventsTracking = { preset: { coreEvents: true, UIEvents:
false, playlistEvents: false, castEvents: false } };

try { var kalturaPlayer = KalturaPlayer.setup(config); // Add the player to the global array. if (typeof
kalturaPlayerVideos == 'undefined’) { kalturaPlayerVideos.push(kalturaPlayer); } else { var
kalturaPlayerVideos = []; kalturaPlayerVideos.push(kalturaPlayer); } // Load the Player for other
media. kalturaPlayer.loadMedia({entryld: "1dgfvmafo"}); setTimeout(() => {
setupAutoPause(kalturaPlayerVideos); }, 500); function setupAutoPause(players) {
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