
 
   

Oncology Sales Specialist, Breast / Women’s Cancer - Tampa
  
  
  
  
  
  
  
  
  Job ID 
  REQ-10064963  

  
  10月 16, 2025  

  
  USA  

  
  

  摘要  

#LI-Remote

This is a field-based and remote opportunity supporting key accounts in Tampa Bay, St. Petersburg,
Clearwater, Claremont, Brooksville and the surrounding area.
Novartis is unable to offer relocation support for this role. Please only apply if this location is
accessible for you.

Company will not sponsor visas for this position.

The Oncology Sales Specialist will handle delivering sales performance and promoting product(s)
within the oncology, hematology or rare disease portfolio of Novartis Pharmaceuticals Corporation,
one of the largest pharmaceutical companies in the world and a pioneer in oncology. You will have a
deep level of commercial insight who are curious, life-long learners, lead among their peers,
proactively and continuously aspire to serve customer needs, and readily adopt digital tools to couple
customer and data insights to improve sales opportunities in competitive markets.
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  About the Role  

Major Accountabilities

~ Steigern Sie Ihr wettbewerbsf�higes Umsatzwachstum
~ Personalisieren und orchestrieren Sie Customer Engagement Journeys für HCPs, indem Sie
Kundenpr�ferenzen widerspiegeln, verfügbare Inhalte und mehrere Interaktionskan�le nutzen
~ Bauen Sie Engagement auf, indem Sie mit HCPs zusammenarbeiten, um im Laufe der Zeit eine
nachhaltige Zusammenarbeit für Novartis zu entwickeln
~ Bieten Sie einpr�gsame, kundenorientierte Erlebnisse, die über die klinische Differenzierung
hinausgehen, indem Sie auf ihre Bedürfnisse eingehen und ihre Gesundheitsumgebung verstehen
~ Nutzen Sie verfügbare Datenquellen, um relevante Gebiets-, Konto- und Kundeninteraktionspl�ne
zu erstellen, dynamisch zu priorisieren und anzupassen
~ Teilen Sie Kundeneinblicke kontinuierlich mit relevanten internen Stakeholdern, um die Entwicklung
von produkt- und indikationsbezogenen Inhalten, Kampagnen und Interaktionspl�nen zu unterstützen
~ Bieten Sie Kunden und Patienten einen Mehrwert
~ Compliance-konforme Zusammenarbeit mit funktionsübergreifenden Teams, um L�sungen zu
entwerfen und zu implementieren, die unerfüllte Kunden- und Patientenbedürfnisse erfüllen
~ Handeln Sie mit Integrit�t und Ehrlichkeit, indem Sie Kunden und Kollegen transparent und
respektvoll mit klaren Absichten behandeln. Wenn Sie mit ethischen Dilemmata konfrontiert sind, tun
Sie das Richtige und sprechen Sie es an, wenn die Dinge nicht richtig zu sein scheinen. Halten Sie
sich an den Ethik-, Werte- und Verhaltenskodex von Novartis.

Key Performance Indicators

Der Vertriebsmitarbeiter ist ein führender Treiber unserer Kundeninteraktionen und unserer
Vertriebsleistung. Sie sind das Gesicht unseres Customer-Experience-Ansatzes und bauen tiefe
Beziehungen auf, die Kunden und Patienten einen Mehrwert bieten, um das Umsatzwachstum auf
konforme und ethische Weise voranzutreiben.

Work Experience

~NA

Skills

~Verkaufsf�higkeiten
~Kunden-Insights
~Kommunikationsf�higkeit
~Beeinflussung von F�higkeiten
~Konfliktmanagement
~Verhandlungsgeschick
~Technische F�higkeiten
~Kontoführung
~Funktionsübergreifende Koordination
~Gesundheitswesen
~Kommerzielle Exzellenz
~Ethik
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~Beachtung

Language

Englisch

  

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Join our Novartis Network: Not the right Novartis role for you? Sign up to our talent community to stay
connected and learn about suitable career opportunities as soon as they come up: 
https://talentnetwork.novartis.com/network

Benefits and Rewards: Read our handbook to learn about all the ways we’ll help you thrive personally
and professionally: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

  

EEO Statement:

The Novartis Group of Companies are Equal Opportunity Employers. We do not discriminate in
recruitment, hiring, training, promotion or other employment practices for reasons of race, color,
religion, sex, national origin, age, sexual orientation, gender identity or expression, marital or veteran
status, disability, or any other legally protected status.

Accessibility & Reasonable Accommodations

The Novartis Group of Companies are committed to working with and providing reasonable
accommodation to individuals with disabilities. If, because of a medical condition or disability, you
need a reasonable accommodation for any part of the application process, or to perform the essential
functions of a position, please send an e-mail to us.reasonableaccommodations@novartis.com or call
+1(877)395-2339 and let us know the nature of your request and your contact information. Please
include the job requisition number in your message.

  
  部门 
  US  
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  Business Unit 
  Universal Hierarchy Node  

  地点 
  USA  

  �� 
  Field, US  

  站点 
  Field Sales (USA)  

  Company / Legal Entity 
  U014 (FCRS = US014) Novartis Pharmaceuticals Corporation  

  Alternative Location 1 
  Clearwater (Florida), Florida, USA  

  Alternative Location 2 
  Clermont (Florida), Florida, USA  

  Alternative Location 3 
  St. Petersburg (Florida), Florida, USA  

  Alternative Location 4 
  Tampa (Florida), Florida, USA  

  Functional Area 
  Sales  

  Job Type 
  Full time  

  Employment Type 
  Regul�r (Au�endienst)  

  Shift Work 
  No  
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  Apply to Job 

  

  
  
 

  

  
  
  Job ID 
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https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/de-DE/Novartis_Careers/job/Field-Sales-USA/Oncology-Sales-Specialist--Breast---Women-s-Cancer---Tampa_REQ-10064963-1
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