) NOVARTIS

Key Account Manager - Established Brands

Job ID
REQ-10061776

90 10, 2025

Poland

gd

Lokalizacja: Poznall , WrocUO aw, Bydgoszcz, czO O 00 U odzi

Ze wzgld du na rozmieszczenie olJ rodkd6 w medycznych, idealnym miejscem zamieszkania
kandydata/kandydatki b[] dzie Poznall .

180! W tylu krajach nasze produkty s(1 dostld pne. Nasz[d obecnol] [0 w Polsce zaznaczamy na niemal

kall dym etapie [ ycia leku - od badall klinicznych, poprzez produkcj] all po dostarczanie lekd w
pacjentom i najnowszej wiedzy medycznej lekarzom.

About the Role
Twoje kluczowe obowill zki:

* Realizacja zall old onych celé w sprzedall owych i promowanie produktu w grupie lekarzy



specjalistd w,
* Wsp6 [ praca z KOLami, dyrekcjl] szpitali, a takd e administracj] i aptekd szpitaln na
podleg ym terenie,

¢ Bliska wsp6 [ praca z dziall em Marketingu przy realizacji plan6 w marketingowych na swoim

terenie,
* Prowadzenie i rozwijanie projekt6 w marketingowych - ocena skutecznolJ ci procesd w i

programd w, sugerowanie nowych rozwill zall oraz analiza ich op[J acalnol ci i wykonalno[ ci,
¢ Realizacja akcji podnosz[] cych [0 wiadomoll [ spoll ecznld schorzell zwill zanych ze specyfik[]

produktu,
¢ Regularne monitorowanie wynik6 w zald oJ ed marketingowych produkté w wl asnych oraz
konkurencyjnych, przygotowywanie raporté w efektywnoll ci promocji,
* Praca projektowa w otoczeniu mill dzyfunkcyjnym oraz mild dzydywizyjnym.

Od kandydata wymagamy:

* Minimum 2 letnie do[] wiadczenie na rynku szpitalnym/w programach lekowych.

My lenie analityczne,

Proaktywnol [0, gotowol [0 definiowania plandé w i cel6 w operacyjnych, zaangall owanie,
systematycznold [0 w dziall aniu, skuteczna komunikacja i wsp6 [ praca mill dzyfunkcyjna
JO zyk angielski na poziomie O rednio zaawansowanym

Prawo jazdy kat.B.

Oczekiwane umiejd tnol ci i kompetencje

* wysoki poziom samodzielnol ci oraz kreatywno[ cCi

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients” lives. Ready to create a brighter

future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Join our Novartis Network: Not the right Novartis role for you? Sign up to our talent community to stay
connected and learn about suitable career opportunities as soon as they come up:

https://talentnetwork.novartis.com/network

Benefits and Rewards: Read our handbook to learn about all the ways we ” Il help you thrive personally

and professionally: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards



https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://talentnetwork.novartis.com/network
https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

00
International

Business Unit
Innovative Medicines

00
Poland

04
Warsaw

Company / Legal Entity
PLO3 (FCRS = PL003) Novartis Poland Sp. z 0.0.

Functional Area
Sales

Job Type
Full time

Employment Type
Regular (Sales)

Shift Work
No

Apply to Job

Novartis is committed to building an outstanding, inclusive work environment and diverse teams'
representative of the patients and communities we serve.
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