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  摘要  

Procuramos um Gerente Distrital para nos ajudar a impactar a vida dos nossos pacientes, através de
solu��es inovadoras, apaixonando-se pela jornada de cada paciente, em um ambiente
psicologicamente seguro e inspirador, liberando nossa melhor vers�o todos os dias. Sendo uma
liga��o entre campo e matriz. Nesta fun��o, você será responsável por construir e executar
estratégias para o atingimento de metas de desempenho na Área de Oncologia, impulsionando as
vendas e crescimento dos produtos da linha; estabelecer objetivos mensuráveis, claros e factíveis
para os seus Consultores Técnicos (CTs); fazer um bom gerenciamento dos recursos da Novartis
sob sua responsabilidade; trabalhar no desenvolvimento profissional e motivacional dos seus CTs;
conhecer e manter contato com os principais Stakeholders de sua regi�o.
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Localiza��o: Belo Horizonte/MG    

A Novartis n�o pode oferecer suporte de realoca��o para esta fun��o: inscreva-se apenas se a
localidade desta vaga estiver acessível para você.   

Principais responsabilidades da fun��o:                                                                   

Gere e otimiza a aloca��o eficaz de recursos para fornecer os resultados comerciais
necessários. Gere os or�amentos de vendas e despesas área.
Serve como uma ponte de comunica��o entre a gest�o sênior e os representantes de
vendas/especialistas em produtos.
Lidera uma equipe de alto desempenho de representantes médicos/especialistas em
produtos; contrata, forma e desenvolve-os conforme necessário; fornece forma��o e
feedback à equipe.
Gere relacionamentos com tomadores de decis�o das principais contas, líderes de opini�o, e
outros colegas nas fun��es de negócios para alcan�ar os resultados desejados. Orienta e
consulta as principais contas, equipa de vendas, na área especializada
Conhecimento do produto-mestre e conhecimento da área da doen�a; e formar a equipe no
mesmo. Reúne e está atualizado sobre as informa��es necessárias sobre o mercado, dados
de mercado dos principais concorrentes, inteligência de pre�os, contas-chave etc.
Garante Excelência na Satisfa��o e Atendimento ao Cliente.
Conclui todos os requisitos administrativos e de relatórios de maneira oportuna e precisa.
Opera dentro da conformidade, políticas e procedimentos da Novartis; e cria uma cultura que
garante que todos os subordinados diretos e indiretos fa�am o mesmo.

                                                                

Requisitos essenciais para essa vaga:                                                                        

Experiência prévia na área da saúde e indústria farmacêutica;
Experiência liderando times de alta performance;
Vivência anterior em mercados de alta complexidade (especialidades);
Conhecimento tático e estratégico do mercado privado (ANS) e público (SUS).    
Base Belo Horizonte/MG.                                                                                        

Você se destacará se tiver:                                                                                        

Experiência com Oncologia

  

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It
takes a community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each
other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter
future together? https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
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https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture


Join our Novartis Network: Not the right Novartis role for you? Sign up to our talent community to stay
connected and learn about suitable career opportunities as soon as they come up: 
https://talentnetwork.novartis.com/network

Benefits and Rewards: Read our handbook to learn about all the ways we’ll help you thrive personally
and professionally: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

  
  部门 
  International  

  Business Unit 
  Universal Hierarchy Node  

  地点 
  Brazil  

  站点 
  Santo Amaro  

  Company / Legal Entity 
  BR03 (FCRS = BR003) NOVARTIS BIOCIENCIAS S.A  

  Functional Area 
  Sales  

  Job Type 
  Full time  

  Employment Type 
  Regular (Gerente de Vendas)  

  Shift Work 
  No  

  Apply to Job 
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